
Configurer la marge ou le markup pour vos produits et vos commandes de vente 
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Pourquoi voudriez-vous lire ce document ? 
Vous voulez pouvoir déterminer la rentabilité de vos produits et de vos ventes par la marge OU par le 

markup. 

La marge indique la rentabilité par rapport au prix de vente d'un produit. 

Margin = [(Revenue – COGS) / Revenue] X 100. Vous calculez donc de haut en bas. 

Le markup indique la rentabilité par rapport au coût d'un produit. 

Markup = [(Revenue – COGS) / COGS] X 100. Vous calculez donc de bas en haut. 

Comment pouvez-vous configurer ceci ? 
Le calcul de la marge est par défaut dans Odoo. Cependant, dans votre Connect-ERP, vous pouvez 

choisir entre la marge OU le markup. 

Aucun module ne doit être installé. 

Dans l'application "Configuration", naviguez vers l'onglet "Ventes". 

 

Dans l'onglet "Ventes", naviguez jusqu'à la section "Tarification". 



 

Sous "Margin Computation Method", sélectionnez la méthode de calcul souhaitée. L'option "Sales 

Price" est Odoo et Connect-ERP par défaut. 

En cochant "Marges", la marge OU le markup apparaît également sur la commande de vente. 

Que voit-on sur la fiche produit ? 
Example de la marge: 

 

Example du markup: 



 

Que voit-on dans la commande de vente ? 
Example de la marge: 

 

Example du markup: 



 

Méthode de travail recommandée 
Consultez votre comptable pour savoir quel est le meilleur choix dans votre cas. 

Tout en trouvant un équilibre entre vendre plus à un prix plus bas ou vendre moins à un prix plus 

élevé, vous pouvez "jouer" avec le prix de vente et voir soudainement la marge OU le markup pour 

une vente. 

Vous pouvez à tout moment décider de passer de la marge à le markup et vice versa dans vos 

paramètres. Les produits existants suivent alors soudainement la nouvelle configuration. Ce n'est pas 

le cas des commandes de vente existantes. La marge OU le markup calculée reste dans la commande 

de vente. 


