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Het onderscheid maken tussen klanten en leveranciers 

Inhoud 
1. Waarom zou jij dit document willen lezen? .................................................................................... 2 

2. Spelregels. ....................................................................................................................................... 2 

3. Aanbevolen werkwijze. .................................................................................................................... 2 

1. Maak 4 filters. .............................................................................................................................. 2 

2. Combineer filters en bewaar ze in je favorieten. ........................................................................ 3 

3. Contacten die klant noch leverancier zijn. .................................................................................. 3 

 

  



2 

1. Waarom zou jij dit document willen lezen? 
Al je contacten, zowel personen als bedrijven, en zowel klanten en leveranciers zitten in dezelfde app 

genaamd “Contacten”. 

Odoo hanteert standaard de filosofie dat één bepaald contact klant en/of leverancier kan zijn. 

Voorbeeld Telenet stuurt je maandelijks een factuur voor internet. Maar de aankoper van Telenet 

heeft recent ook hardware bij jou gekocht. 

Je wil nu inzicht krijgen in, en filteren op klanten en/of leveranciers. 

2. Spelregels. 
In de app “Contacten” zijn er 2 velden die niet op het scherm zichtbaar zijn, maar wel bepalen of een 

contact nu klant, of leverancier of de beide is. 

Die velden zijn “Klantrang” en “Leveranciersrang”, en krijgen een bepaalde waarde door een 

bepaalde actie uit te voeren. 

Actie Klantrang Leveranciersrang 

Creatie contact in app 
“Contacten” 

0 0 

Creatie contact in app 
“Verkopen / Kassaverkoop” 

1 0 

Creatie contact in app 
“Aankoop” 

0 1 

Factuur aan een contact +1 ongewijzigd 

Factuur van een contact Ongewijzigd +1 

 

3. Aanbevolen werkwijze. 

1. Maak 4 filters. 
• Klantrang is gelijk aan 0 -> dit is geen klant. 

• Klantrang is niet gelijk aan 0 -> dit is een klant. 

• Leveranciersrang is gelijk aan 0 -> dit is geen leverancier. 

• Leveranciersrang is niet gelijk aan 0 -> dit is een leverancier. 
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2. Combineer filters en bewaar ze in je favorieten. 

 

3. Contacten die klant noch leverancier zijn. 
Indien je consultant tijdens de opstart van je Odoo zou vergeten zijn dit aspect met je te overlopen, is 

het aanbevolen om éénmalig een export van die contacten te doen naar een excel, de 

leveranciersrang op 1 te zetten (want dat zijn er veel minder om aan te passen), en nadien terug de 

importeren. Op die manier werken de filters en je favorieten optimaal. 

 

 

 

 


